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AGENDA #ACERA

\

e Las ERNC vy el mercado.

* Licitaciones privadas.

* Licitaciones de energia para distribuidoras.
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Las ERNC vy el mercado.




Las empresas ERNC buscan un mercado que ofrezca = ACERA
estabilidad de ingresos. %

 Mediante un PPA (Power Purchasing Agreement)

* Deseablemente de duracion similar al periodo de
amortizacion de la inversion.

e Con un off-taker de adecuada clasificacion de riesgo.
* Marco regulatorio estable.

* Acceso a capacidad de transporte adecuada para
inyectar el 100% de su produccion.

* Procesos de conexion a la red conocidos.

* Perfiles de demanda similares a perfiles de
generacion.

* Acceso oportuno a terrenos, en caso que ellos sean
concesionados.

* Ingresos expresados en USS.




Otros aspectos relevantes > ACERA

* Téerminos y Condiciones del PPA compatibles con
las condiciones de financiamiento
disponibles/aplicables, por ejemplo:

* Posibilidad de cesion.
* Opcidn de “step in” para la entidad que financia.
* Otros.

* Garantias de montos razonables y que eviten la
especulacion.
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Licitaciones privadas.




Experiencia de una licitacion privada para un gran 3 ACERA
consumidor en Chile r”

 Aho: 2011-2012
 Tamano de la licitacion: 60 GWh/ano

e Contrato a 15 anos.

e Cantidad de participantes:
* 110 empresas manifestaron su interés.
* 30+ empresas calificaron y solicitaron Bases de Licitacion.
* 12 empresas presentaron ofertas.

e Modalidad del PPA

* Compra del total de la produccion, hasta el monto
contractual (precedencia sobre contratos mas caros del
cliente).

* Opcion de compra sobre excedentes del generador.




Experiencia de una licitacion privada para un gran =:ACERA
consumidor en Chile 7

e Contrato PPA estandar del Consumidor debio ser
modificado en bastantes aspectos para
adecuarse a las exigencias de financiamiento
para la planta del generador adjudicado.

* Se llegd a un contrato en que se compartian
algunos riesgos, a cambio de obtener un precio
competitivo para la energia.

* El precio obtenido fué mas bajo que el de un
contrato con un generador basado en GNL.
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Licitaciones de energia para distribuidoras.




Experiencia de las ERNC en Licitaciones de < ACERA
Suministro para Distribuidoras Z -

* Las empresas distribuidoras, que suministran energia
a los clientes pequefios y domiciliarios, deben licitar
sus contratos de suministro.

* Las licitaciones son del tipo “pay as you bid”.

* La regulacion contenia una clausula que exigia la no
discriminacion entre oferentes, especialmente en lo
que respecta a riesgo.

* Sin embargo, antes de las modificaciones
introducidas en 2014, esa clausula se entendio y
aplico siempre de manera limitada, como una
supuesta “neutralidad” en cuanto a tecnologia, lo
gue de hecho imponia riesgos muy importantes al
aplicar exigencias propias de la generacion
termoeléctrica o de las grandes hidroeléctricas a las
ERNC solares y edlicas




> ACERA

* En 2014 se hizo la primera licitacion de
distribuidoras permitiendo ofertas en bloques
horarios:

* De8AM a6 PM,
e de6PMallPM,
 yde 11 PM a 8 PM de dia siguiente.

* En esos bloques podia participar cualquier
tecnologia de generacion.

* Los bloques fueron pensados de manera de
adaptarse a perfiles tipicos de generacion solary
eodlica.




La licitacion de suministro de 2014 o AC ERA

UTILIZACION DE BLOQUES HORARIOS EN LICITACION DE SUMINISTRO A
DISTRIBUIDORAS: CASO LICITACION SIC 2013/03 - 22 LLAMADO

REPORTE PREPARADO PARA:

:::'ACERA

19 de diciembre, 2014

Pinche la imagen para
obtener el documento



http://www.acera.cl/

Entendimiento de los objetivos de la licitacion. < ACERA

. Busqueda de equidad mediante la definicién de una politica no discriminatoria
. Eficiencia econdmica mediante mecanismos que contribuyan a obtener eficiencia productiva

. Eficiencia econdmica mediante mecanismos que contribuyan a obtener eficiencia asignativa

A W N -

. Minimizacién de riesgo de suministro eléctrico
4.1Diversificacion de suministro incentivando la participacion de generadores de todo tipo de tecnologia
4.2Transferir a los proveedores de energia los riesgos que ellos puedan gestionar eficientemente; ej:
mediante definicién de formula de indexacion de precio (DFL 4, Articulo 1339)
4 .3Evitar transferir a distribuidoras riesgos que éstas no puedan gestionar eficientemente
4.4Limitar el aumento de percepcidn de riesgo institucional y regulatorio del mercado evitando imposicion
de volumenes de comercializacién a proveedores de energia
5. Consistencia con politicas vigentes

5.1Las concesionarias de servicio publico deben disponer permanentemente del suministro de energia que,
sumado a la capacidad propia de generacion, les permita satisfacer el total del consumo proyectado de sus
consumidores regulados para, a lo menos, los proximos tres afios (DFL 4, Articulo 1319)

5.2Total de energia facturada debe ser equivalente a energia efectivamente demandada (DFL 4, Articulo 349)

5.3Modularizar la demanda en bloques - con caracteristicas de periodo de suministro y magnitud de energia
comprometida — de manera que no implique condiciones de mayor riesgo comercial a los oferentes (DS 4
de 2008, Articulo 189)

6. Simplicidad regulatoria
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simple inclusion de blogues horarios permitié que

por primera vez hubiera ofertas de generadores

ER

NC.

Se presentaron diecisiete empresas de yodas las
tecnologias.

Se adjudicé un total de 11.955 GWh/ano.

El precio medio (ponderado por la energia de los bloques)
fue USS 108,150 por MWh.

El precio minimo adjudicado fue USS 79,88 por MWh,
correspondiente a un ﬁenerador solar FV que ofrecid
energia en un bloque horario.

El bloque adjudicado a mayor precio (USS 119,90 por

MWh) correspondio a una oferta realizada por una

ﬁmpresa ERNC que ofrecio energia en dos bloques
orarios.

Proyectos asociados exclusivamente a centrales de ERNC
se adjudicaron 2.915 GWh/afo..
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Adjudicacién por tecnologia G ———
Caracterizacion de las Ofertas Adjudicadas a los Oferentes
Energia Ofertada Precio Oferta
Bloque de Suministro
[GWh/Afia] [Uss/nwh]
Oferta de Empresa por Blogue Horas del dia -
1 2 18 24 o § g g g
Empresa Eléctrica Carén S.A. Mwn
Empresa Eléctrica ERNC-1 SpA 1-A L 2
Chungungo 5.A. 1-B *
Empresa Eléctrica Carén 5.A. :ﬁ L 4
Empresa Eléctrica ERNC-1 SpA 1-B *
Energia Cerro El Morado S.A. 1-B L 4
SPV P45.A. 18 -
Empresa Eléctrica Carén S.A. *
Empresa Eléctrica ERNC-1SpA 1-C *
S5an Juan SpA m *
Pelumpén S.A. 2-B +
Santiago Solar 5.A. 2-B L
5an Juan SpA j L 4
Acciona Energia Chile SpaA *
E-CLS.A. -
Empresa Eléctrica Carén S.A. L 2
5an Juan SpA *
Central El Campesino S.A. L 4
Abengoa Chile 5.A. *
Norvind S.A. »
[ solar I Eclico Ao Inicio de Suministro
I Hidroeléctrico [ Generacidn Diversificada & 20 & 2018

[ ]| Térmico Gas [ Renovable Diversificado & 2017 & 2019




Resultado final de la licitacion =<ACERA
"///5’/ Asaciacitn Chilena de Energias Renovables y Almacenamiento AG.
Tabla 2: Comparacién de precios de bloques adjudicados de acuerdo a la tecnologia®
Bloques1a4 Res:pald.a.dc-s por Oferta ERNC Bloques 3 y 4 Respaldados
Diversificada por Otras Ofertas de

Oferta a Blogues

Oferta a Blogue

[GWh/afio]

= Promedio Generacion Convencional
1a4Edlico, FV e 4 Termosolary . e
Minihidro Fotovoltaico (FV) Ponderado Diversificada
Precio Medio
Adjudicado 95,745 114,821 101,962 110,146
[USS/MWHh]
Volumen de energia
adjudicado 1.965 950 2.915 9.040




s ACERA

Resultados de esta primera licitacion por blogues

* Precio promedio ponderado fue practicamente
mas bajo que la licitacion anterior.

* Se adjudico el 100% de |la energia licitada, a
diferencia de la licitacion anterior.

* Los precios adjudicados fueron una potente
sefal a sector convencional en términos de |a
competencia que se observaria en las siguientes
licitaciones.

* En las tres licitaciones siguientes, que ocurrieron
bajo la nueva ley de licitaciones, el 100% de |a
energia adjudicada se ha hecho a ofertas
respaldadas por energias renovables y,
principalmente ERNC
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Los invitamos para que nos sigan en redes sociales:

Web Newsletter Mapa de Proyectos

@ informaciones@acera.cl o @ACERAAG @ Asociacion Chilena de Energias Renovables,
ACERA AG.



https://www.yumpu.com/user/acera.ag
http://www.acera.cl/
https://twitter.com/ACERAAG
https://www.linkedin.com/company/asociacion-chilena-de-energias-renovables-acera-a-g-?trk=company_logo
http://www.acera.cl/centro-de-informacion/
mailto:informaciones@acera.cl
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=http://goo.gl/E0XfRl&title=ACERA&summary=Estimado, mira este sitio web: http://goo.gl/E0XfRl&source=
mailto:informaciones@acera.cl?&subject=ACERA&body=Mira la p%C3%A1gina de ACERA http://goo.gl/E0XfRl
https://twitter.com/home?status=http://goo.gl/E0XfRl @aceraag

[(raciad!

Carlos Finat D.

Director Ejecutivo ACERA
- Ingeniero Civil Electricista
—  Director de Operacion y Peajes del CDEC-SING — 1999 — 2008
—  Gerente de Energia — Minera Collahuasi -- 2008 — 2012
—  Representante de clientes libres en el Directorio del CDEC-SING -- 2010 — 2012
—  Presidente del CDEC-SING - 2011-2012
- Director Ejecutivo de ACERA desde Octubre de 2012
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